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MICI SFATURI PENTRU O MAI BUNA NEGOCIERE

Motto: "Sa nu negociem cu teamd, dar nici sa nu ne fie teama sa negociem.” John
F. Kennedy

Invatd s& citesti mai intai ‘nevoile’ partii adverse

Vizualizeaza mental in primul si in primul rand intai castigurile.

Repetd inainte de negociere.

Fii pregatiti sa obtii un compromis.

Planifica-ti strategia dinainte.

Clarifica-ti prioritatile: renunta la obiectivele de importanta secundara.

Fii flexibil. Flexibilitatea e o dovada de putere, nu de slabiciune.

Daca accepti in graba, te caiesti pe indelete.

. Exprima-te concis.

10. Scrie-ti obiectivele mai intai, apoi sorteaza-le in functie de importanta.

11.Renunta la obiectivele irealizabile.

12.Tine minte ca oricine are obiective secundare nedeclarate.

13. Asculta. Practica ascultarea.

14. Niciodata nu arata ceea ce simti in public.

15.Tu fii acela care seteaza agenda discutiilor.

16.Vino mai devreme la intalnire. Vino primul.

17.Ai grija ca In camera de negociere sd existe un ceas mare de perete, la loc
vizibil.

18.1a pauze. Nu negocia ore in sir.

19. Stai intotdeauna la masa in ‘pozitia de cooperare’, de aceeasi parte a mesei.

20. Fii pregatit sa infrunti trucuri: amenintari, insulte, intimidari, cacialmale,
actiuni de tip divide & impera , intrebari directe, socuri emotionale.

21.Fii pe faza la semnalele nonverbale.

22.Niciodata nu jigni partea adversa.

23.Nu da nimic fara sa primesti ceva la schimb.

24.Noteaza-ti concluziile, si tine-le cu tine.
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